30 Cent weniger —

na und?

von Apotheker Dr. Jirgen Wunderlich

Seit April 2007 erleben wir, wie wir Apotheker noch einmal mit einem blaven Auge do-

von gekommen sind2! So stellten unsere Funktiondre jedenfalls den Erfolg ihrer Arbeit bei

der Ausgestaltung des WSG dar. Mittlerweile sorgt es in vielen Bereichen fir erheblichen

Gesprdchsbedarf. Wie stark ist die einzelne Apotheke tatséchlich getroffen und welche

Méglichkeiten bestehen, um die Verluste zu kompensieren?

vor allem Apotheken mit aktivem

Direkteinkauf von Rx-Préparaten
und einem hohen Generika-Anteil stark
getroffen. Mit dem WSG wurde diese
Belastung nochmals erhdht. Was bedeu-
fet das konkrete

Eine Apotheke mit einem Autkommen
von 15.000 Rezepten und durchschnit-
lich 1,4 Positionen pro Rezept muss sich
auf eine um 6.300 Euro geringere Zah-
lung ihrer Rezeptabrechnungsstelle ein-
stellen. Das bedeutet, dass sich der Roh-
ertrag um netfo 4.4 10 Euro (im Vergleich
zu 20006) bzw. 5.294 Euro (bezogen
auf 2007) reduziert.

Dariiber hinaus kommen jetzt weitere
Effekte des AVWGs zum Tragen, die
auch noch durch das WSG intensiviert
werden. Die Generika-Hersteller haben
ihr Preisniveau zum Teil recht deutlich ge-
senkt. Daraus resultiert ein Umsatzverlust,
der auf den ersten Blick dank der Preisbil-
dung seit 2004 nicht so sonderlich dra-

Bereits durch das AYWG wurden

matisch wirkt. Allerdings summiert sich
der nominelle Umsatzriickgang infolge
der Preissenkungen leicht zu einem um
10% geringeren Umsatz im Rx-Segment
bei gleichbleibendem Arbeitsanfall und
Packungsumsatz.

Wie wirkt sich dies auf den Roherirag
aus® Hier missen zwei Effekte berticksich-
tigt werden: Zum einen fehlen die 3% Zu-
schlag auf den Apothekeneinkaufspreis,
zum anderen reduziert sich das Einkaufs-
volumen des GroBhandels und die da-
raus resultierenden Einkaufsvorteile. Eine
Kleine Ubersicht gibt die unfenstehende
Tabelle.

Bei einer Beispiel-Apotheke, deren Rx-
Netto-Umsatz bei 1,3 Mio. Euro lag, fih-
ren Preissenkungen der Hersteller zu 10%
geringerem Umsatz auf Basis des Apothe-
keneinkaufspreises. Bleibt das Packungs-
volumen konstant, dann fohrt dies bei der
betroffenen Apotheke bei einem Umsatz
von nunmehr knapp 1,2 Mio. Euro zu
einem Rohertragsverlust von 7.000 Eurol

Auswirkungen von Preissenkungen

Wenn die Arzteschaft weiter so agiert
wie bisher, wird das Verschreibungsvolu-
men wesiterhin steftig abnehmen [mengen-
méBig -0,8% in 2006). Die Vorgaben
der DDD-Kosten und der damit verbun-
denen Bonus-Malus Regelung fihren zu
einer stérkeren Verordnung von Grof3pa-
ckungen sowie hdheren Starken des je-
weiligen Wirkstoffes und verstéarkter Nut-
zung der Teilbarkeit von Tabletten. Somit
kommt es Uber das Gesamfjahr hinweg
betrachtet zu einer geringeren Verord-
nungsmenge.

Dariiber hinaus reduzieren die bisher
getroffenen Rabattvereinbarungen zwi-
schen Herstellern und Krankenkassen
den Spielraum der Hersteller, um Vergiins-
tigungen Uber gezieltes Einkaufen an die
Apotheke zu gewdhren.

Offen sind im Moment die Fragen,
inwiewelt sich die Méglichkeiten zur
Ausschreibung bei Hilfsmitteln und Impf-
stoffen auswirken. Die Signale, die der-
zeit aus dem Kreis der BKKs kommen,







